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Fragestellungen einer Commercial Due Diligence fiir Private Equity und strategische Investoren

Commercial Due Diligence Checkliste

Markt

Definition und Abgrenzung des Zielmarktes (regional/ sachlich)
MarktgroRe gesamt/ nach Marktsegmenten

Marktpotenziale fur das zu bewertende Unternehmen
Prognose der Marktentwicklung/ Wachstumsaussichten
Wesentliche Trends und Veranderungen im Markt

Wettbewerb

Direkte und indirekte Wettbewerber (Substitute/ alternative
Technologien)

Hauptwettbewerber und deren Positionierung im Markt
Kennzahlen-Benchmarking (z.B. Umsatzentwicklung, Profitabilitat)
Benchmarking von Produkten & Technologien

Forschungs- und Entwicklungsaktivitaten

Kunden & Vertrieb

Kundenstruktur

Abhangigkeit von Schlisselkunden (ABC Analyse)

Erfallung wesentliche Kundenanforderungen, Kundenzufriedenheit
Fahigkeit zur Neukundengewinnung

Benchmarking von Vertriebskanalen (z.B. neue Kanale, Digitalisierung)

Weitere Infos: https://www.meyer-industryresearch.de/markt-und-wettbewerbsanalyse/commercial-due-diligence

Analyse &
Bewertung

v Bewertung des

Geschaftsmodells
und der
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Trendkontext

Analyse von
USPs im
Vergleich zum
Wettbewerb

Prognose der
Entwicklungs-
potenziale des
Zielunternehmens

Ermittlung des
Unternehmens-
wertes
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